Cargo: BDR

Horario: 08h00 as 12h00 e das 13h30 as 18h00 - Seg. a Sex.

Responsabiliclacles: Requisitos:

Prospeccao ativa de novos clientes; Boa comunicacao e habilidade cle negociacéo;

Agenclamento cle reuniGes para os executivos ce Experiéncia com vendas ou prospeccac ativa

vendlas; (diferencial);

Qualificacao de leads conforme critérios daempresa; Organizacao e disciplina para gerir contatos e
follow-ups;

Registro e acompanhamento de interacdes no CRM;

Conhecimento em CRM e ferramentas de
Colaboracdo com a equipe comercial para otimizar automagdo de vendas (diferencial);
estratégias de vendlas.

Perfil resiliente e orientado para metas.

Encaminhe seu currfculo para:

( ) paola@2bgerenciamento.com.br

ou para o WhatsApp:
Grupo 2B 4999834-8771



